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陕西金冠牧业有限公司

聚能系列动保产品及兽药招商政策

一、金冠背景

陕西金冠牧业有限公司成立于 1998年，前身为陕西省饲料厂预

混料厂，公司总面积约 200 余亩，生产基地位于陕西省咸阳市世纪大

道 29 号，总部坐落于古都西安高新技术产业开发区，是集科研、生

产、销售、服务、贸易于一体的股份制企业，是陕西省著名商标、陕

西省产业化龙头企业。金冠牧业以贡献维生素产品价值为己任，围绕

复合维生素研发了动物复合维生素预混料、动物保健品以及分子微囊

兽药。

金冠公司有两个拳头，一个是“产品研发，产品质量”拳头，另

一个是客户服务拳头。

金冠公司把产品科技研发视为企业发展的第一生产力，把产品质

量视为金冠生存的立业之本。多年来在科研人员配置上，研发资金的

投入上连年创新高，每年的研发费用占公司年经营费用的 30%以上。

预计 3年之内金冠公司将建设“国家级维生素技术研发中心”，目前

技术部研究生以上学历占 80%以上，研发专家组成员均为国内农牧行

业、科研院所知名教授，学科带头人。
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金冠公司把客户服务视为金冠发展的动力引擎。金冠的客户主要

是广大的经销商，我们服务经销商，主要是服务经销商如何销售和管

理客户以及服务经销商的客户（养殖企业），把服务做到纵深化，细

致化，为经销商解决他们的一切后顾之忧，在市场上树立“金冠——

金品质，金服务”这面大旗。

二、品牌定位和发展策略

品牌定位：以维生素为核心，做中国最专业的动物营养保健产

品的领头羊，在世界市场也有较高的知名度和竞争力！

发展策略：以技术研发为优势不断开发新产品，努力提高产品

的性价比，让利给经销商。努力使产品的科技含量以及配方比例更优，

把用量降低，把保健疗效率提高。为人类饮食健康产业链作出自身贡

献。

三、招商理念

金冠致力于构造〝渠道扶持与服务终端〞的经销商长期合作模

式，在与金冠分享利益的同时，金冠也以经销商的市场为导向，以经

销商为中心，按需设计研发产品以满足各地经销商的渠道特殊需求，

这也是金冠最有实力的部分，是保证经销商与金冠公司长期合作的基

石。人无我有，人有我优的产品开发路线是保证经销商获利的源泉。

再大干 2-3年，金冠品牌的影响力会更加深入人心，品牌的粘性以及
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品牌的忠诚度都会得到巨大的提升。会有更多新的经销商慕名加入到

金冠领导的价值链条中来，一颗崭新的高科技农牧企业正在崛起，积

极进取的金冠人将会把销售网络覆盖全球！

四、总部支持

总部给予金冠公司经销商以下几个方面的支持：

1、对于市县级经销商

总部帮助经销商进行客户开发，总部的呼叫中心接到经销商所在

地的客户咨询，总部只处理技术、售后、投诉等问题。客户的购买以

及业务问题，我们会转接到当地的经销商。

2、对于省级经销商

总部扶持省级经销商进行渠道开拓、区域内大客户开发、团队销

售模式和市场策略的建立，不定期会向经销商发送季节性销售方案以

及各种培训资料。

3、客户服务

总部开通 24小时销售渠道服务专线（手机：18966946287）专门

解决经销商面临的问题。

电话呼叫中心专门处理养殖户遇到的一般性客服问题。

金冠公司中文电子商务网站（www.jinhuaqin.com）提供全方位的

信息咨询服务工作，国际英文电子商务网站（www.nano-vitamin.com）

提供国际贸易平台，是金冠公司产品打通国际市场的窗口。同时金冠
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公司电子商务团队会系统性进行品牌推广宣传，专家组成员随时待命

处理客户面临的各项疑难杂症。

4、渠道辅助

协助经销商进行活动促销（配发相应的礼品）；

支持经销商的各种销售策略，适当的时候总部派人亲临现场；

总部给合作经销商颁发证书；

总部会配合经销商在当地网络媒体做市场推广；

五、经销商资质要求

资格挑选：以省级经销商为主体，本着择优的原则，金冠公司对

申请加入经销商团队的公司都持欢迎态度，但为了迅速的开发全国高

端市场和便于经销商的管理，形成利益分享和反应敏捷供应链原则，

要对经销商的资格进行甄别形成最强的竞争优势。

资格条件：

1.长期从事农牧产品销售，尤其是饲料添加剂产品及兽药的销售。有

市县三级渠道；

2.业务处于高速成长状态，资产不低于 100 万；

3.省会城市优先，

4.业务团队不低于 10人；

5.有一定数量的优质大客户资源。

程序（适合县级经销商）：
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1.填写《授权经销商申请登记表》 ；

2.提供营业执照/机构组织代码/税务证/法人证件；

3.签订经销商协议书；

六、省级经销商权限

经销商在合同期内，享有区域独家经销权利；

省级经销商可以在辖区内开发管理市县经销商；

省级经销权可签订 1～3年（市县级经销商一年一签），但年度具

体条款一年一签。在合同有效期内金冠公司不得在同一区域发展其它

经销商；

省级经销商将享受所经销产品在区域市场全套的品牌推广和促

销支持；

省级经销商将享受所经销产品严谨的价格保护和区域防窜货保

护；

省级经销商将享受所经销产品的年度梯级销售量达标奖励，详细

见经销商返利条款；

七、省级经销权的取得条件和保留条件

认同金冠的品牌定位和发展策略以及理念；

首批订单必须保证每个级别的渠道样品的标准展示数量，再加一

个月预期销售量库存以 6 个地级市和 50个县为例，首次最低进货量



陕西金冠牧业有限公司

总部地址：西安市高新技术开发区高新路 2号丽华科技大厦 13层
电话：029-88198002 传真：029-88198016 招商专线：18966946287 邮编：710075

为 25 件。（市级经销商首次最低进货量：6件，县级经销商首次最低

进货量：3件）；

经销商必须承诺完成合同期最低销售额；

经销商必须承诺配合金冠公司做好品牌的维护和宣传推广；

八、价格政策

金冠公司每个月初会给各经销商传真一个价格表（包含：经销

商当月进货价，市场终端指导价，下游经销商指导价）。

九、第一年底最低销售任务

请见合同（经销商协议书），如达不到商定最低销售任务，金冠

公司有权单方面终止合同。

此招商政策从 2012201220122012年 5555月 1111日起正式执行！

陕西金冠牧业有限公司招商部

2012年 5月


